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PLAN “MERIDIANO” VENTA MASIVA 
 

    Es un plan temporal diseñado para la venta rápida a 

través de descuento por nómina o pago de contado, 

ya que va dirigido a todos los empleados 

administrativos, que se encuentren en servicio 

activo, de cualquier tipo de empresa. 

 

    Su principal atractivo es que renuncia a una 

selección médica y por tanto garantiza una 

comercialización rápida, sencilla y exitosa. 
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 Descripción de la Cobertura: 

• En caso de muerte accidental del asegurado se 
pagará el 200% de la Suma Asegurada a sus 
beneficiarios. 

• En caso de fallecimiento natural del asegurado, 
se pagará la Suma Asegurada a los 
beneficiarios, si el mismo ocurrió a partir del 
tercer año de vigencia. 

• En caso de fallecimiento natural durante los 2 
primeros años de vigencia del seguro, se 
reembolsará a los beneficiarios las primas 
pagadas más 8% de interés anual. 
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  Plazos 

     5 y 9 años 

  Moneda  

     Nacional 
 

 Suma Asegurada Máxima 

     $500,000  
 

 Coberturas Adicionales 
•  BITA: Exención de pago de primas de la 

cobertura básica por invalidez total y permanente 

por accidente. 

 

•  PASI: Pago del 200% de la Suma Asegurada por 

invalidez total y permanente por accidente. 
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 Edades de aceptación 

    Plazo 5: de 20 a 60 años 

    Plazo 9: de 20 a 56 años 

 Otras coberturas adicionales 

    Servicios funerarios y dotal a corto plazo 

 Descuentos 

    Este plan no tiene descuentos 

 Valores Garantizados 

    No otorga valores garantizados 

 


